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CURSOS PROFISSIONAIS

Alojamento Hoteleiro
Analise Laboratorial
Design Interiores e Exteriores

Projeto/Design Industrial

.
Estagios
Internacionais*

* *

Técnicode (V) ***

Vendas e Marketing

- O Técnico de Vendas e Marketing é o profissional
qualificado para planear, executar e acompanhar,
atividades de venda e agbes de marketing,
contribuindo para a promogao de produtos e servigos
e para o desenvolvimento comercial das organizagoes.

I PRINCIPAIS ATIVIDADES E COMPETENCIAS
- Assegura o atendimento e acompanhamento de clientes

- Desenvolve e implementa agdes de marketing e
comunicagao

- Colabora na promogé&o e comercializagao de produtos e
Servigos

- Utiliza ferramentas digitais e estratégias de marketing
online

- Analisa 0 mercado e identifica oportunidades de negécio

- Contribui para a fidelizagéo de clientes e aumento das
vendas

I SAIDAS PROFISSIONAIS

- Empresas de comércio e servigos

- Departamentos comerciais e de marketing

- Lojas e grandes superficies

- Empresas de comunicagao e marketing digital
- Startups e projetos empreendedores

TECNICO de
VENDAS e
MARKETING

COMPONENTES DE FORMAGAO* Carga horaria

Portugués

Lingua Estrangeira
Area de Integracéo
Educagéo Fisica
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Economia
Matematica

Marketing

Técnicas de Vendas
Comunicago Digital
Gestao Comercial

mm

Tec. de Informagéo e Comunicagéo

Formagao em contexto de trabalho

Total de Horas Ano/Curso
*Plano de estudos em organizagéo
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